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szkolenia:

~,Celem szkolenia jest zdobycie i rozwiniecie wiedzy oraz praktycznych umiejetnosci
z zakresu prawa umow. Po szkoleniu kazdy uczestnik bedzie wiedziat m. in.: kiedy
nalezy uzywac zwrotu ,umowa’, a kiedy ,kontrakt’; dlaczego kara umowna to nie
penalty damages i z jakich powoddw warto negocjowac klauzule dotyczqce
arbitrazu w taki sposob, aby przekonac partnera do arbitrazu polskiego.

Uczestnik nabedzie umiejetnos¢ omawiania i sprawnego poruszania sie

po umowie w jezyku angielskim. Dzieki szkoleniu negocjacje z partnerem
zagranicznym nigdy juz nie bedqg wydawac sie trudne.”

Magdalena Pszczétka, trener, prawnik in-house w spdtce LOTOS Petrobaltic S.A.

R @RS AIGIE ER poznasz odpowiedzi na pytania:

- Jak wyglada konstrukcja umowy?

« Czy MoU jest wigzace?

« Czy prowadzenie Claim Management dla danej umowy przydatne jest tylko w momencie
powstania sporu i skierowania sprawy do sadu?

- Jak nalezy sie przygotowac do spotkania sign-off w projekcie w kontekscie podpisanej umowy?

« O jakich trzech zasadach nalezy pamieta¢ gdy podpisuje sie umowe z partnerem chiriskim?

« Czego powinnismy oczekiwa¢ od kancelarii prawnej, ktora przygotowuje dla nas umowe?
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Program [DJ4[lsl

9:00-9:30 Rejestracja uczestnikow i poranna kawa
9:30-11:15 Contract layout

+ Budowa umowy

+ Cechy umowy charakterystyczne dla systemu polskiego i common law

« Wybrane klauzule powszechnie stosowane w umowach zawieranych miedzy
przedsiebiorcami (m. in. witnesseth, conditions precedent, warranties and
representations, covenants, default, termination, indemnity, entire agreement, force
majeure, liquidated damages, governing law, arbitartion, counterparts, noticies,
amendments, testimonium)

« Cykl zycia danej umowy (NDA, Lol, MoU, umowa, CM, sign-off)

+ Otoczenie prawne umowy (odpowiedzialnos¢ kancelarii prawnej: jednej/kilku)

11:15-11:30 Przerwa kawowa
11:30-12:15 Navigating

« Miedzynarodowy zargon prawniczy — hereinafter, hereby, thereinafter, whereas —
wprowadzenie do Swiata zwrotow

+ Przyczyny i konsekwencje doboru poszczegolnych termindw — zwyczaje, pojecia,
instytucje prawne oraz tradycje danego panstwa

12:15-13:00 Terms and conditions. Disclaimer

» Stosowanie prawnych podwojen, potrojen, a niekiedy i poczworzen w umowach
« Przyktady zastrzezen prawnych - disclaimer

13:00-14:00 Lunch
14:00-15:30 NDA, MoU, Addendum

+ Dokumenty kontraktowe typu must have

« Podstawowe typy umow, porozumien, listow intencyjnych, petnomocnictw, tzw.
covenantow etc.

+ Czy aneks do umowy to tez umowa?

+ Co niesie ze sobg podpisanie MoU?

15:30 Zakonczenie pierwszego dnia szkolenia
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9:00-10:30

10:30-10:45
10:45-12:30

12:30-13:30
13:30-14:00

14:00-15:00

15:00 Zakonczenie szkolenia

Prawo uméw w FA[F|
« Wprowadzenie do prawa uméw z partnerem chiriskim

« Omowienie guanxi (5= %) w kategoriach biznesowych
« Zasady zawierania umow z partnerem chinskim

+ Podstawowe stownictwo niezbedne do poprowadzenia efektywnego spotkania

zHhEA
Przerwa kawowa

Spotkanie negocjacyjne

+ Doskonalenie umiejetnosci negocjacyjnych

« Jak prowadzi¢ i moderowac spotkania biznesowe dotyczace zawierania umoéw
z partnerem zagranicznym?

Cwiczenia opierajqce sie na wykorzystaniu poznanego stownictwa i zasad prowadzenia
rozmdw biznesowych i negocjacji

Lunch

Spotkanie negocjacyjne c.d.

+ Podsumowanie wykonywanych dziatan
» Feedback i porady eksperckie

Trendy. Infografika. Zarzadzanie umowaq po jej podpisaniu

« Trendy w $wiecie prawnikéw korporacyjnych - in-house lawyers

Claim Management

Plan zarzagdzania umowa .

Prezentowanie uméw w formie infografik il Certufikat :ﬂﬂ

Bencharking najlepszych praktyk prawnikéw NP |

. Czego mozna wymagac od kancelarii prawnej = B J
sporzadzajacej umowe? .

Kazdy uczestnik otrzyma
certyfikat poswiadczajqcy udziat
w szkoleniu

i wreczenie certyfikatow uczestnikom
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Mdocelowa:

Szkolenie skierowane jest do prezeséw, cztonkdéw zarzadu, dyrektoréw, managerdéw, prawnikéw, inwestorow,
przedsiebiorcéw oraz wszystkich oséb, ktore pragna poznac tajniki umoéw miedzynarodowych.

Ll EY szkoleniowa:

Wykfad informacyjny i problemowy

+ Prezentacja

Analiza fragmentu filmu i dokumentéw
Case study

Symulacje

Odgrywanie rol

I[5AY [ wyktadowy:

« Szkolenie jest w 80% prowadzone w jezyku angielskim — uczestnicy powinni wykazac sie znajomoscia j. angielskiego
co najmniej na poziomie A2/B1 wg skali Rady Europy.

+ Modut dotyczacy prawa umoéw z partnerem chifiskim w 10% jest prowadzony w jezyku chinskim mandaryriskim -
nie jest wymagana wczesniejsza znajomos¢ jezyka.
« W pozostatej czesci szkolenie bedzie prowadzone w jezyku polskim.

\G]h1x11{d do producenta: mgkolenia:

Maria Czapska-Kepka Centrum Konferencyjne Golden Floor -
Specjalista ds. organizacji szkolen budynek Millenium Plaza
T:223792940 Aleje Jerozolimskie 123A

e-mail: m.czapska-kepka@mmcpolska.pl 02-017 Warszawa
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Prawnik in-house w spétce LOTOS Petrobaltic S.A. Pracuje w Biurze Zagospodarowania Zt6z
Gazowych B4 i B6 oraz przy Ztozu Ropy B8, dwdch strategicznych projektach spotki. Zwigzana
z Grupa Kapitatowag Grupy LOTOS od 2010 r. Wspiera prowadzenie biezacych spraw spoétki od
8 strony prawnej oraz koordynuje prace kancelarii prawnych ja obstugujacych. W firmie wdrozyta
wiasny system zarzadzania umowami, pozwalajacy m. in. na statle monitorowanie realizacji
ich poszczegdlnych postanowien. Stworzyta tez i udostepnita pro bono na aplikacji mobilnej
memrise kurs jezyka angielskiego prawniczego i biznesowego. Jest absolwentka Wydziatu Prawa
i Administracji Uniwersytetu Gdanskiego oraz Stosunkéw Miedzynarodowych na Akademii
Marynarki Wojennej w Gdyni. Ukonczyta szkote prawa amerykanskiego UG we wspdtpracy z
Chicago-Kent College of Law. Jest doktorantkg na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu
Gdanskiego. Pisze prace na temat modelu wspodtpracy z partnerem chinskim przy eksploatacji zt6z weglowodoréw
na morzu, specjalizuje sie w prawie chinskim, w czym pomaga jej znajomos¢ jezyka chinskiego mandarynskiego
(certyfikat Peking University). Przez ostatnie lata podrézowata po swiecie w celach prywatnych i biznesowych
(kilkutygodniowe podréze m.in. Japonia, Hongkong, Macao, Singapur, Bangkok, RPA, Kuba, Brazylia, Izrael). Od kilku
lat prowadzi z powodzeniem szkolenia dla kadry menedzerskiej w zakresie analizowania uméw miedzynarodowych
oraz prowadzenia projektéw z partnerem chiriskim. W latach 2011 — 2014 prowadzita specjalistyczna szkote jezyka
angielskiego dla prawnikéw, ludzi biznesu i kandydatéw na ttumacza przysiegtego (wyszkolita ponad 240 oséb, w
tym ponad 20 ttumaczy przysiegtych). Zajefa Il miejsce w ogdlnopolskim konkursie RISING STARS - prawnicy liderzy
jutra 2016. Umiejetnosc¢ przekfadania hermetycznego jezyka prawnego na jezyk biznesowy to jedna z wielkich zalet
Magdaleny Pszczofki, przede wszystkim think with business perspective.

@§afe)sxolenia} to marka wchodzaca w sktad Grupy MMC Polska, ktéra zostata powotana aby w specjalistyczny sposéb
zadba¢ o podniesienie kwalifikacji personalnych i umiejetnosci osobistych cztonkéw zespotéw, tak aby zdobyta
wiedza przetozyta sie na wzrost efektywnosci jednostki w firmie oraz wzrost pozycji organizacji w mikrootoczeniu.
Oferta skierowana jest do firm, ktére podnosza rozwéj kadry pracowniczej i majg swiadomos¢, ze to ludzie tworza
firme i poprawa ich umiejetnosci przenosi sie na pozytywne efekty catej organizacji. Na oferte sktadajg sie pojedyncze
szkolenia ukierunkowane na rozwoj umiejetnosci miekkich, jak i réwniez kompleksowe pakiety szkolen, w ktérych
Uczestnik przechodzi przez caty proces ksztatcenia, zaczynajac od budowania samoswiadomosci, a skoriczywszy na
rozwoju umiejetnosci zawodowych zwigzanych z poprawg kompetencji zarzadzania zespotem.
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