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NETWORKING
= JAK EFEKTYWNIE
| PROFESJONALNIE
BUDOWAC RELACJE
BIZNESOWE?

PODCZAS SZKOLENIA:

Nauczysz sie budowania wtasnej
sieci kontaktow hiznesowych

Dowiesz sie w jaki sposob
wykorzystywac rekomendacje
| sieci kontaktow

. Zdobedziesz aktualng wiedze
na temat najlepszych praktyk
networkingowych

- Rozwiniesz umiejetnosci
w zakresie inicjowania kontaktow
| postawy proaktywnej

Poznasz i przecwiczysz
najwazniejsze narzedzia
networkingowe

Dowiesz sie jak unikac btedow
podczas rozmow kuluarowych

PATRONAT MEDIALNY

CAPITALEZBTV

rejestracja uczestnictwa: zgloszenia[@mmcpolska.pl

MM C szkolenia

PRELEGENT:

Networker, ktary przeprowadzit w ostatnich
10-ciu latach ponad 1000 ses;ji networkingo-
wych. Praktyk i trener z zakresu sprzedazy, ze
szczegolnym uwzglednieniem sprzedazy re-
lacyjnej i rekomendacji. Zajmuije sie rawniez
tematyka komunikacji i wystgpien publicz-
nych. W latach 2008-2016 prowadzit jako
trener wewnetrzny wiele szkolen z zakresu
pozyskiwania klientow za pomoca networ-
kingu i rekomendac;ji dla klientaw firmy BNI
Artur Sdjka Polska. Moderowat sesje networkingowe
m.in. dla 800 klientow IBM Paolska, absol-
wentow studiow MBA Akademii Leona Kozminskiego czy
absolwentow Uczelni tazarskiego. W drugiej potowie 2016
roku przeszkolit na zlecenie firmy Comp S.A. ponad 1000
dystrybutoréw urzgdzen fiskalnych marki Novitus. Przygo-
towywat do wystgpien publicznych wielu przedsiebiorcow
i managerow w tym Marketing Managera Eastern Europe
z GE Healthcare, czy Director of the Services Management
Department z Betacom S.A. Posiada certyfikat | stopnia
facylitatacji po kursie Tony Mann'a. Jest wspattwarcg byd-
goskiego i lubelskiego oraz trzech warszawskich Klubow
Toastmasters International. Mentor dla kilkunastu czton-
kow Toastmasters. Wystepowat przed ponad 350 osobowg
publicznoscig podczas wizyty dr. lvana Misner’a w kwietniu
2013 r. w Szkole Gtawnej Handlowej czy przed ponad 400
osobowg publicznoscig podczas Kongresu Stowarzysze-
nia Mieszkanicznik w todzi. Wyktadat podczas Network
Session Lublin, Kongresu Biznesu i wielu innych. Prowadzi
bloga biznesowego www.artursojka.pl oraz firme doradczo-
-szkoleniowg Sdjka Consulting [www.sojkaconsulting.pl).
Wspotautor jedynej w Polsce ksigzki w catosci poswieconej
eventworkingowi, pt. Eventworking. Jak efektywnie karzy-
stac z konferencji, targéw i innych eventow. Poradnik dla
przedsiebiorcaw, managerdw i handlowcaw.

WSPOLPRACA ORGANIZATOR
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Program

8:30 Rejestracjai poranna kawa

9:00 Kanaty pozyskiwania nowych kontaktow
i ich skutecznosé - facylitacja

- Tworzenie map poszczegalnych kanataw
pozyskiwania nowych kontaktéw na tle ich
efektywnosci i kosztochtonnosci - ¢wiczenie

Networking - najefektywniejszy z kanatéw
pozyskiwania nowych kontaktow

- Definicja networkingu, obawy i mity dotyczgce
zagadnienia

- Eventy, podczas ktérych mozna skutecznie
wykorzystac networking

- Umiejetnosci networkingowe: wzbudzanie zaufania,
odpowiednia komunikacja, figury networkingowe
i tzw. mingling (scenki)
Przerwa kawowa i éwiczenia
networkingowe

Komunikacja - inicjowanie nowych
kontaktéw i prowadzenie rozmow
kuluarowych

- Elevator pitch - éwiczenie i wygtaszanie

- Small talk — scenki

- Storytelling - scenki

13:00 Lunch i éwiczenia networkingowe

rezerwacja uczestnictwa: zgloszenia@mmecpolska.pl

MM C szkolenia

14:00 Zamiana kontaktdw na kontrakty

Zarzgdzanie pozyskanymi kontaktami, praca
Z wizytéwkami - ¢wiczenie

- Definicja rekomendacji, roznice w stosunku do leadu
i polecenia

- Obawy i mity dotyczace proszenia o rekomendacije
- brainstorming

15:30 Skuteczne pozyskiwanie rekomendacji

- Visibility, credibility, profitability — czyli trzy kroki do
sukcesu w hiznesie przez rekomendacje - cwiczenie

- Technika VIPS w pozyskiwaniu rekomendacji - czyli
jak prosic, a nie btagac i/lub wymuszac - scenki

- Srodowiska (kanaty) z ktérych mozna pozyskiwat
rekomendacje

17:00 Zakonczenie szkolenia i wreczenie
Uczestnikom certyfikatow

Kazdy uczestnik otrzyma certyfikat
poswiadczajqcy udziat w szkoleniu

www.mmcpolska.pl
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NA SZKOLENIU DOWIESZ SIE:

MM C szkolenia

+ Na jakich eventach sige pojawiac, aby zdohby¢ nowe kontakty hiznesowe
+ W jaki sposctb zdoby¢ zaufanie potencjalnego partnera biznesowego

- Jak zainicjowac i prowadzi¢ rozmowe networkingowg
+ Na jakie tematy rozmawiac i jak zakonczyc rozmowe
- Co dalej - jak zarzadzac kontaktami po evencie

GRUPA DOCELOWA:

Na szkolenie zapraszamy dyrektorow, manageraw, specjalistow
oraz wszystkie osoby, ktare chca rozwingc swaoje kompetencje
w zakresie inicjowania, budowania, rozwijania i Swiadomego
zarzadzania siecig posiadanych i potencjalnych kontaktéw
hiznesowych.

METODY SZKOLENIOWE:

+ Prezentacja

+ Case study

+ Symulacje

+ Odgrywanie rol

KONTAKT DO PROBUCENTA:

Maria Czapska-Kepka

Specjalista ds. organizacji szkolen

T:22 37929 40

e-mail: m.czapska-kepka@mmcpolska.pl

ORGANIZATOR:

MMC Szkolenia to marka wchodzgca w sktad Grupy MMC Palska,
ktdra zostata powotana aby w specjalistyczny sposth zadbac
o podniesienie kwalifikacji personalnych i umigjetnosci osohi-
stych cztonkow zespotow, tak aby zdobyta wiedza przetozyta sie
na wzrost efektywnosci jednostki w firmie oraz wzrost pozycji
organizacji w mikrootoczeniu. Oferta skierowana jest do firm,
ktore podnoszg rozwoj kadry pracowniczej i majg Swiadomoseg,
ze to ludzie tworzg firme | poprawa ich umiejetnosci przenasi
sie na pozytywne efekty catej organizacji. Na oferte sktadajg sie
pojedyncze szkolenia ukierunkowane na rozwgj umiejetnosci
migkkich, jak i réwniez kompleksowe pakiety szkolen, w ktarych
Uczestnik przechodzi przez caty proces ksztatcenia, zaczynajgc
od budowania samoswiadomaosci, a skonczywszy na rozwoju
umiejetnosci zawodowych zwigzanych z poprawg kompetencji
zarzgdzania zespotem.
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