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ZIENTKOWSKI

Mowca inspiracyjny, autor, mentor

i trener. W latach 2011-2016 wiceprezes

Stowarzyszenia Profesjonalnych Moéwcow

i dyrektor programowy miedzynarodowego

Spectacular Speaking oraz Festiwalu Inspira-
¢ji. Cztonek prestizowego BTl Speakers Club.

Cztonek Toastmasters, ACG, ALS, zatozyciel i mentor pieciu
klubow. Pieciokrotny Mistrz Polski w przeméwieniach, w 2012
roku dotart do finatowej széstki najlepszych méwcoéw Mistrzostw Eu-

ropy w Bonn. Rocznie mowi do blisko 40tys oséb, prowadzac kilkadziesigt
szkolen, wyktadow i prezentacji. Mentoruje klientow wyzszego szczebla zarzadzania, pomagajac
w sytuacjach ,podbramkowych”.

Jego mowy uswietniaty prestizowe wydarzenia m.in.: TEDx, Spectacular Speaking, Kongres Busi-
ness Intelligence, Diamenty Sprzedazy, Kongres Kadry oraz wiele innych ogélnopolskich konferen-
¢ji. Jest zapraszany na sceny, gdzie przemawia obok najlepszych polskich i swiatowych méwcéw:
Briana Tracy, Roberta Cialdiniego, Darrena LaCroix, Marka Browna, Jacka Walkiewicza i innych.

Szkolit i przemawiat m.in. dla Al Fianco Partners, Allegro, Allianz, Aviva, Aon Hewitt, BGK, Benefit,
Bre Bank, Bricoman, BZ WBK...

OSIAGNI) POZIOM EKSPERCKI W PRZEMAWIANIU

» Czy chcesz, aby twoje wypowiedzi aktywnie wspieraty osigganie
indywidualnych celéw?

» Czy zalezy Ci na tworzeniu udanych relacji ze stuchaczami?
» Czy chcesz skutecznie promowac sprzedaz produktéw i ustug?

Intensywna praca W MODELU Il ETAPOW w matym gronie pozwala na szybka analize
potrzeb, maksymalne skupienie na Twoich indywidualnych oczekiwaniach i osiggniecie
zamierzonego efektu znacznie szybciej.

www.mmcpolska,



DLACZEGO WIEKSZOSC PREZENTAC)I | PRELEKCJI JEST NUDNA?

Gléwnie dlatego, ze méwca nie przygotowal sie wcale, albo przygotowat sie
nieskutecznie. Niewiedza o tym, jak sie przygotowaé, moze zabi¢ kazda prezentacje.
Z systemem STORYFIIE™ zbierzesz swoje historie, utozysz je w odpowiedni sposéb i wykorzy-
stasz na scenie. Na poczatek - na scenie warsztatu.

ETAPI PRE-WORK

Zanim pojawisz sie na warsztacie, przygotuj maksymalnie 3-minutowg prezentacje biznesowa.
3-6 slajdéw w Prezi, 300 stow przemowienia. Prze¢wicz, a potem wyjdz na scene warsztatow.

ETAPIISZKOLENIE STACJONARNE

Zeby wywiera¢ wptyw, warto by¢ wiarygodnym. Wiarygodnos¢ za$ zaczyna sie od personalnych
wartosci kazdego z mowcow. Od jego przezyc i historii. W tym bloku nauczymy sie, jak pracowac
z materiatem do historii i skad brac tekst historii, a dodatkowo sprawdzimy na scenie, jak uczest-
nicy radza sobie z historiami

JesteSmy wzrokowcami. Nie wszyscy preferuja widzenie jako najwazniejszy sposéb przyswaja-
nia wiedzy, ale to, co wida¢, przemawia rownie gtosno jak stowa. Skonstruujmy zatem historie,
ktéra bedzie wspierana przez obrazy.

Najlepiej przygotowana prezentacja jest gorsza, niz Srednia, ale prze¢wiczona prezentacja. Dla-
tego wejdziemy na scene, zeby sprawdzi¢, jak widownia odbiera naszg przemowe.

Jak sprawi¢, zeby widownia chciata nas stuchac? Jak sprawi¢, zeby widownia chciata nas stu-
chac...ponownie? Ktore z elementéw prezentacji, zarowno tej na ekranie jak i naszej mowy ciata
wspierajg przekaz.

ETAPPOST —~WORK

Wyzwanie online. Siedmiodniowy program, ktéry krok po kroku pomoze Ci stworzy¢ Swietng
prezentacje, korzystajac z Twojej wiedzy z warsztatéw i dodatkowych narzedzi.
(7 krokéw do mistrzowskiej prezentacji. Dostep do systemu online mowca.pro.)

WYMAGANE OD UCZESTNIKOW!
Aktualne konto w Prezi i wtasna prezentacja do pracy na szkoleniu
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ANGAZU) ROZMOWGCE | WYWIERA) ZAMIERZONY EFEKT

— PERSWADUJ, MOTYWUJ, SPRZEDAWAJ, WYGRYWAJ!

Wybierajagc warsztaty z Jerzym decydujesz sie na wspotprace z praktykiem i teo-
retykiem wystapien publicznych, entuzjasta sceny, lubianym i podziwianym przez widow-
nig, aktywnym cztonkiem SPM oraz finalistq Mistrzostw Europy w przemawianiu.

Korzysci dla uczestnikow szkolenia

» Poznanie technik budowania angazujacych historii

» Praca w kameralnych kilkuosobowych grupach

» Praca przed kamera, nagrania video do dyspozycji uczestnikow

» Nauka panowania nad stresem i prowadzenia biznesowych prezentacji
» Trening tworzenia historii w Prezi

» Unikalny dostep do platformy e-lerningowej

» Mozliwos¢ bezptatnej ewaluacji swojej prezentacji po szkolenia

A CO NA TO KLIENCI?

~Miatam okazje pracowac z Jerzym nad jedng z moich prezentacji. Jerzy jest mentorem,
ktdrego wglgd w temat znacznie poszerza perspektywe postrzegania oraz wzmacnia
jego praktyczny, biznesowy wymiar. Wspétpraca z Jerzym to gwarancja unikatowej wie-
dzy i inspiracji oraz usystematyzowane podejscie jak na cztowieka z branzy IT przystato.
Praca z Jerzym to fascynujqce przezycie z jednej strony, a pozytywnie zaskakujqce rezul-
taty z drugiej. Zdecydowanie polecam.”

Marketing & Sales Manager, Trainer and Public Speaker

~Professional and energetic accomplisher and impact creator, with quite unique sense of
humor whom audience will remember for a long time, that’s my definition of Jerzy. Co-
operation with him was and always is pleasant and fruitful and | am looking forward to
embrace it in the future.”

Executive Director, Head of Business Development at EBCG
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PROGRAM

Rejestracja i poranna kawa

Get Started - od historii przez scene do sukcesu
» Uczestnicy na scenie: krotka historia biznesowa

» Trzy hormony storytellingu, czyli jak konstruowac cele historii, zeby uzy-
ska¢ okreslone efekty

» Trzy filary wiarygodnosci: PATHOS, ETHOS, LOGOS jak sprawdzi¢, czy ich
brakuje?

» Podréz bohatera, czyli dlaczego historie dziataja

Przerwa kawowa

Get Visual - przeniesmy historie w obrazy

Zaproszenie do Prezi

Jak dziata storyboard

Co to jest dekonstrukgja historii

Projektujemy naszg historie od nowa - tym razem wizualnie
Ze storyboardu do Prezi

Darmowe narzedzia, ktére pomoga nam w kreatywnosci

vV Vv vy vy Vvyy

Przerwa na lunch

Get Professional - przenieSmy historie na scene

» Uczestnicy na scenie: krétka historia biznesowa

» Modele +/++, benchmarkowy, obszarowy vs copy - paste, round-robin
» Modut poswiecony uwaznosci, stuchaniu — i podnoszeniu skutecznosci

Przerwa kawowa

Get Paid - w ktdrym momencie nasza prezentacja zaczyna dziata¢?
» Tips&Tricks profesjonalnego méwcy

» Jak zarzadzac scena

» Checklista przed prezentacja

» Tajemnice prezi

Koniec szkolenia i wreczenie certyfikatow uczestnikom

Copyright © MM Conferences S.A. 2018 Wszelkie prawa zastrzezone.
Korzystanie z materiatdw MM Conferences S.A. wymaga wczesniejszej zgody MM Conferences S.A. oraz zawarcia stosownej umowy licencyjne;j.



BENEFITY

>

>
>
>
>

pobieranie materiatow KUNTAKT W KWEST'ACH

w wersji elektronicznej

kameralne grupy MERYTURYBZNYCH
8 godzin szkoleniowych NATALIA PIASECKA

lunch i przerwy kawowe

certyfikat uczestnictwa Senior Trainings Organization Specialist
Trainings Department

T:+48 22 37929 40
e-mail: n.piasecka@mmcpolska.pl
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ORGANIZATOR

MMC Polska jest niezaleznym organizatorem spotkan biznesowych w Polsce. Spétka organizuje
szkolenia, warsztaty oraz konferencje dedykowane specjalistom, kadrze menadzerskiej oraz
zarzadom wiodacych firm w Polsce. Szkolenia i warsztaty prowadzone s przez znanych praktykéw,
ekspertéw posiadajacych wieloletnie doswiadczenie w swojej branzy. Konferencje maja charakter
miedzynarodowy, skupiajg petna reprezentacje rynku, zaréwno firm, jak i administracji centralnej
i regulatora. MMC Polska organizuje rowniez szkolenia zamkniete w petni dopasowane do potrzeb
klientéw. Efektem organizowanych wydarzen jest podniesienie kwalifikacji pracownikéw, zdobycie
wiedzy praktycznej oraz zwiekszenie przewagi konkurencyjnej. Wspoétpracujemy m.in. z: Orange,
T-Mobile, Play, Polkomtel, PKN ORLEN S.A, PGNiG, Tauron Polska Energia, Hawe SA, Emitel, KPMG,
PwC, E&Y, Deloitte, UKE, URE, KNF, PKO BP, PEKAO SA, PZU, NBP, Asseco Poland, Intel, Comarch.

zgloszenia@mmcpolska.pl m CAP|TALmTV

way to sell



