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Mówca inspiracyjny, autor, mentor 
i trener. W latach 2011-2016 wiceprezes 
Stowarzyszenia Profesjonalnych Mówców 
i dyrektor programowy międzynarodowego 
Spectacular Speaking oraz Festiwalu Inspira-

cji. Członek prestiżowego BTI Speakers Club.

Członek Toastmasters, ACG, ALS, założyciel i mentor pięciu 
klubów. Pięciokrotny Mistrz Polski w przemówieniach, w 2012 

roku dotarł do finałowej szóstki najlepszych mówców Mistrzostw Eu-
ropy w Bonn.  Rocznie mówi do blisko 40tys osób, prowadząc kilkadziesiąt 

szkoleń, wykładów i prezentacji. Mentoruje klientów wyższego szczebla zarządzania, pomagając 
w sytuacjach „podbramkowych”.

Jego mowy uświetniały prestiżowe wydarzenia m.in.: TEDx, Spectacular Speaking, Kongres Busi-
ness Intelligence, Diamenty Sprzedaży, Kongres Kadry oraz wiele innych ogólnopolskich konferen-
cji. Jest zapraszany na sceny, gdzie przemawia obok najlepszych polskich i światowych mówców: 
Briana Tracy, Roberta Cialdiniego, Darrena LaCroix, Marka Browna, Jacka Walkiewicza i innych.

Szkolił i przemawiał m.in. dla Al Fianco Partners, Allegro, Allianz, Aviva, Aon Hewitt, BGK, Benefit, 
Bre Bank, Bricoman, BZ WBK…

Jerzy  
Zientkowski

www.mmcpolska.plRejestracja uczestnictwa: zgloszenia@mmcpolska.pl

Osiągnij poziom ekspercki w przemawianiu

▶▶ �Czy chcesz, aby twoje wypowiedzi aktywnie wspierały osiąganie  
indywidualnych celów? 

▶▶ Czy zależy Ci na tworzeniu udanych relacji ze słuchaczami?  

▶▶ Czy chcesz skutecznie promować sprzedaż produktów i usług?

Intensywna praca W MODELU III ETAPÓW w małym gronie pozwala na szybką analizę 
potrzeb, maksymalne skupienie na Twoich indywidualnych oczekiwaniach i osiągnięcie 
zamierzonego efektu znacznie szybciej.



Dlaczego większość prezentacji i prelekcji jest nudna?

	 Głównie dlatego, że mówca nie przygotował się wcale, albo przygotował się 
nieskutecznie. Niewiedza o tym, jak się przygotować, może zabić każdą prezentację. 
Z systemem STORYFIlE™ zbierzesz swoje historie, ułożysz je w odpowiedni sposób i wykorzy-
stasz na scenie. Na początek - na scenie warsztatu.

Zanim pojawisz się na warsztacie, przygotuj maksymalnie 3-minutową prezentację biznesową. 
3-6 slajdów w Prezi, 300 słów przemówienia. Przećwicz, a potem wyjdź na scenę warsztatów.

etap I PRE-WORK

Wyzwanie online. Siedmiodniowy program, który krok po kroku pomoże Ci stworzyć świetną 
prezentację, korzystając z Twojej wiedzy z warsztatów i dodatkowych narzędzi. 
(7 kroków do mistrzowskiej prezentacji. Dostęp do systemu online mowca.pro.)

etap iiI POST –WORK

Żeby wywierać wpływ, warto być wiarygodnym. Wiarygodność zaś zaczyna się od personalnych 
wartości każdego z mówców. Od jego przeżyć i historii. W tym bloku nauczymy się, jak pracować 
z materiałem do historii i skąd brać tekst historii, a dodatkowo sprawdzimy na scenie, jak uczest-
nicy radzą sobie z historiami

Jesteśmy wzrokowcami. Nie wszyscy preferują widzenie jako najważniejszy sposób przyswaja-
nia wiedzy, ale to, co widać, przemawia równie głośno jak słowa. Skonstruujmy zatem historię, 
która będzie wspierana przez obrazy.

Najlepiej przygotowana prezentacja jest gorsza, niż średnia, ale przećwiczona prezentacja. Dla-
tego wejdziemy na scenę, żeby sprawdzić, jak widownia odbiera naszą przemowę.

Jak sprawić, żeby widownia chciała nas słuchać? Jak sprawić, żeby widownia chciała nas słu-
chać…ponownie? Które z elementów prezentacji, zarówno tej na ekranie jak i naszej mowy ciała 
wspierają przekaz.

etap Ii SZKOLENIE STACJONARNE

WYMAGANE OD UCZESTNIKÓW!
Aktualne konto w Prezi i własna prezentacja do pracy na szkoleniu
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angażuj rozmówcę i wywieraj zamierzony efekt 
 – perswaduj, motywuj, sprzedawaj, wygrywaj!

	 Wybierając warsztaty z Jerzym decydujesz się na współpracę z praktykiem i teo-
retykiem wystąpień publicznych, entuzjastą sceny, lubianym i podziwianym przez widow-
nię, aktywnym członkiem SPM oraz finalistą Mistrzostw Europy w przemawianiu. 

Korzyści dla uczestników szkolenia 

▶▶ Poznanie technik budowania angażujących historii

▶▶ Praca w kameralnych kilkuosobowych grupach

▶▶ Praca przed kamerą, nagrania video do dyspozycji uczestników

▶▶ Nauka panowania nad stresem i prowadzenia biznesowych prezentacji

▶▶ Trening tworzenia historii w Prezi

▶▶ Unikalny dostęp do platformy e-lerningowej 

▶▶ Możliwość bezpłatnej ewaluacji swojej prezentacji po szkolenia

A co na to Klienci?

„Miałam okazję pracować z Jerzym nad jedną z moich prezentacji. Jerzy jest mentorem, 
którego wgląd w temat znacznie poszerza perspektywę postrzegania oraz wzmacnia 
jego praktyczny, biznesowy wymiar. Współpraca z Jerzym to gwarancja unikatowej wie-
dzy i inspiracji oraz usystematyzowane podejście jak na człowieka z branży IT przystało. 
Praca z Jerzym to fascynujące przeżycie z jednej strony, a pozytywnie zaskakujące rezul-
taty z drugiej. Zdecydowanie polecam.”

Angelika Chimkowska, Marketing & Sales Manager, Trainer and Public Speaker

„Professional and energetic accomplisher and impact creator, with quite unique sense of 
humor whom audience will remember for a long time, that’s my definition of Jerzy. Co-
operation with him was and always is pleasant and fruitful and I am looking forward to 
embrace it in the future.”

Stefan Nad, Executive Director, Head of Business Development at EBCG
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9:00 	 Rejestracja i poranna kawa 

9:30 	 Get Started - od historii przez scenę do sukcesu
▶▶ Uczestnicy na scenie: krótka historia biznesowa
▶▶ �Trzy hormony storytellingu, czyli jak konstruować cele historii, żeby uzy-

skać określone efekty
▶▶ �Trzy filary wiarygodności: PATHOS, ETHOS, LOGOS jak sprawdzić, czy ich 

brakuje?
▶▶ Podróż bohatera, czyli dlaczego historie działają

11:00 	 Przerwa kawowa

11:10 	 Get Visual - przenieśmy historię w obrazy
▶▶ Zaproszenie do Prezi
▶▶ Jak działa storyboard
▶▶ Co to jest dekonstrukcja historii
▶▶ Projektujemy naszą historię od nowa - tym razem wizualnie
▶▶ Ze storyboardu do Prezi
▶▶ Darmowe narzędzia, które pomogą nam w kreatywności

13:00 	 Przerwa na lunch 

13:50 	 Get Professional - przenieśmy historię na scenę
▶▶ Uczestnicy na scenie: krótka historia biznesowa
▶▶ Modele +/++, benchmarkowy, obszarowy vs copy – paste, round-robin
▶▶ Moduł poświęcony uważności, słuchaniu – i podnoszeniu skuteczności

15:00 	 Przerwa kawowa

15:10 	 Get Paid - w którym momencie nasza prezentacja zaczyna działać?
▶▶ Tips&Tricks profesjonalnego mówcy
▶▶ Jak zarządzać sceną
▶▶ Checklista przed prezentacją
▶▶ Tajemnice prezi

16:30 	 Koniec szkolenia i wręczenie certyfikatów uczestnikom

Copyright © MM Conferences S.A. 2018 Wszelkie prawa zastrzeżone.
Korzystanie z materiałów MM Conferences S.A. wymaga wcześniejszej zgody MM Conferences S.A. oraz zawarcia stosownej umowy licencyjnej.
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PATRON MEDIALNY

▶▶ �pobieranie materiałów  
w wersji elektronicznej

▶▶ kameralne grupy
▶▶ 8 godzin szkoleniowych
▶▶ lunch i przerwy kawowe 
▶▶ certyfikat uczestnictwa

MMC Polska jest niezależnym organizatorem spotkań biznesowych w Polsce. Spółka organizuje 
szkolenia, warsztaty oraz konferencje dedykowane specjalistom, kadrze menadżerskiej oraz 
zarządom wiodących firm w Polsce. Szkolenia i warsztaty prowadzone są przez znanych praktyków, 
ekspertów posiadających wieloletnie doświadczenie w swojej branży. Konferencje mają charakter 
międzynarodowy, skupiają pełną reprezentację rynku, zarówno firm, jak i administracji centralnej 
i regulatora. MMC Polska organizuje również szkolenia zamknięte w pełni dopasowane do potrzeb 
klientów. Efektem organizowanych wydarzeń jest podniesienie kwalifikacji pracowników, zdobycie 
wiedzy praktycznej oraz zwiększenie przewagi konkurencyjnej. Współpracujemy m.in. z: Orange, 
T-Mobile, Play, Polkomtel, PKN ORLEN S.A, PGNiG, Tauron Polska Energia, Hawe SA, Emitel, KPMG, 
PwC, E&Y, Deloitte, UKE, URE, KNF, PKO BP, PEKAO SA, PZU, NBP, Asseco Poland, Intel, Comarch. 

Natalia Piasecka
Senior Trainings Organization Specialist
Trainings Department
T: +48 22 379 29 40  
e-mail: n.piasecka@mmcpolska.pl

Kontakt w kwestiach  
merytorycznych
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ADRES SZKOLENIA: 
Centrum Konferencyjne 
Golden Floor Tower 
budynek Warsaw Trade 
Tower – 32 piętro 
ul. Chłodna 51
00-867 Warszawa

REJESTRACJA UCZESTNICTWA
zgloszenia@mmcpolska.pl

BENEFITY

organizator


